LIMITLESS SELLING

Der beste
Zeitpunkt
war nie.

Warum du heute ein Business bauen kannst, das es vor
zehn Jahren so nicht gegeben hatte.
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limitlessselling.at
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Etwas hat sich
verschoben.

Und kaum jemand hat es laut gesagt.

Vor zehn Jahren brauchtest du fur ein Business Das klingt nach Werbung, ist aber die

einen Laden, einen Kredit oder einen Verlag. Du Beschreibung der Lage. Bezahlsysteme hangst
brauchtest jemanden, der dich reinlasst. Heute du an einem Nachmittag an. Menschen aus
brauchst du einen Laptop und etwas, das du anderen Landern finden dich, ohne dass du je dort

kannst.

warst.



LIMITLESS SELLING

Es kostet fast nichts mehr, es zu versuchen.

Kein Warenlager, keine Ladenmiete, keine Angestellten. Wenn eine Idee nicht tragt, hast du Zeit

verloren — nicht dein Erspartes. Das ist der eigentliche Unterschied.

FRUHER

Jemand musste dich reinlassen.

Ein Produkt kostete Geld, bevor es
verkauft war.

Reichweite musste man kaufen.

Ein Fehlversuch kostete Existenz.

HEUTE

Du entscheidest, dass du anfangst.

Ein digitales Produkt kostet Zeit, sonst
nichts.

Reichweite entsteht Uber Suche.

Ein Fehlversuch kostet ein Wochenende.




Es gab nie eine Zeit,
in der es leichter war
anzufangen.

UND SIE WARTET NICHT EWIG
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Was frither Monate
dauerte,

dauert heute ein Wochenende.

Ein Kurs aufnehmen, ein Arbeitsbuch schreiben, Nicht, weil sie es nicht konnten. Weil es zu lange
Texte formulieren — das waren die Grinde, gedauert hatte. Genau dieser Teil [6st sich gerade
warum Frauen mit einer guten Idee nie auf.

angefangen haben.

EIN HINWEIS, DER WICHTIG IST

Nimm die Kl als ersten Entwurf, nie als letzten.

Was ungepruft rausgeht, klingt wie alle — und wird von Suchmaschinen
aussortiert. Was du Uberarbeitest, hat nichts zu befurchten.
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Was du deinen Kindern

damit in die Hand gibst.

Wir sind mit einem Satz aufgewachsen: Lern
etwas Ordentliches, dann hast du eine sichere
Stelle. Der Satz war nicht falsch — er war eine
Beschreibung der damaligen Lage.

Unsere Kinder wachsen in eine andere hinein. In
eine, in der Wissen verkauft wird, ohne dass
jemand nach einem Zeugnis fragt. Ein Vertrag mit
einer Firma ist eine Maglichkeit — nicht mehr der
einzige Weg.

Du musst daflir nicht groB werden. Du musst es nur einmal gebaut haben. Ein Kind, das
mitbekommt, wie die eigene Mutter etwas aufsetzt, das ohne Chef funktioniert, hat eine
Moglichkeit gesehen, die man ihm nicht mehr wegnehmen kann.



LIMITLESS SELLING WIE SO ETWAS AUSSIEHT

Vier Teile. Mehr braucht es am Anfang nicht.

Keiner davon ist kompliziert. Der schwierige Teil ist die Reihenfolge.

Etwas, das gefunden wird

Kein Feed, sondern Suche. Menschen tippen ihr Problem ein — und finden dich. Auch in
einem Jahr noch.

Ein Ort, der ohne dich erklart

Eine Seite, die die Arbeit macht, die du sonst jeden Abend in Stories machst.

Etwas Kleines zum Kaufen

Ein digitales Produkt, das den ersten Kauf leicht macht.

Ein Draht, der halt

Eine Liste, tUber die du in Kontakt bleibst, auch wenn du eine Woche nicht da bist.



LIMITLESS SELLING

Die Moglichkeit ist da.
Sie wartet nicht ewig.

Wie diese vier Teile konkret ineinandergreifen — welcher Pin zu welchem Text fuhrt
und in welcher Reihenfolge gebaut wird — steht im Bauplan.

DEN BAUPLAN ANSEHEN —



https://limitlessselling.at/der-bauplan.html

